Питання до підготовки до іспиту з дисципліни „Комерційна діяльність” для студентів спец. 7.050301 „Товарознавство та комерційна діяльність заочної форми зі скороченим терміном навчання
1. Дайте визначення поняття „Комерційна діяльність. У чому полягає роль комерції

2. Назвіть функції комерційної діяльності оптових підприємств.

3. Які внутрішні фактори впливають на діяльність торговельного підприємства
4. Назвіть фактори зовнішнього середовища торговельного підприємства

5. Назвіть та розкрийте складові концепції комерції

6. Які існують принципи комерційної діяльності

7. Назвіть комерційні процеси у торгівлі
8. Які послуги можуть надати оптовики роздрібним торговельним підприємствам

9. Назвіть завдання торговельних підприємств щодо здійснення комерційної роботи
10. Наведіть класифікацію суб’єктів комерційної діяльності в Україні

11. Дайте визначення понять „попит” , „макропопит”, „мікропопит”. Назвіть завдання вивчення попиту

12. Назвіть джерела інформації про споживчий попит

13.  Які існують методи вивчення незадоволеного попиту? Охарактеризуйте їх?
14. Назвіть цілі вивчення попиту в оптовій торгівлі

15. Назвіть і розкрийте методи вивчення попиту  оптових покупців

16. Назвіть методи вивчення попиту, що формується
17. Чим відрізняється виробничий асортимент від товарного?

18. Що таке твердо сформований, альтернативний та імпульсний попит?

19. Дайте визначення  понять „товарний асортимент”, „товарна номенклатура”, „клас товарів”, „група товарів”, „різновид товарів”, „вид товарів”

20. Назвіть фактори, що впливають на формування товарного  асортименту.
21. З яких етапів складається  процес формування асортименту товарів

22. Назвіть принципи формування товарного асортименту

23. Назвіть функції та характерні риси договору

24. Які елементи включають у систему господарських зв’язків

25. Хто має право укладати договір? Коли договір вважається укладеним?
26. Назвіть правові джерела, що регламентують  договірні відносини суб’єктів комерційної діяльності

27. Розкрийте зміст договору  поставки товарів

28. Яка існує  структура договору купівлі-продажу 

29. Назвіть способи забезпечення  виконання  договірних забов’язань

30. За якими ознаками і як класифікують постачальників товарів
31. Які  чинники впливають на процес  організації оптових закупівель

32. З яких операцій  складається  процес закупівельної роботи

33. Назвіть вимоги до організації оптових закупівель

34. Назвіть етапи закупівельної роботи

35. Яка роль  оптових  ярмарків у комерційної діяльності

36. Сформуйте напрями удосконалення  комерційної діяльності оптових підприємств
37. Назвіть  цілі  та функції оптової торгівлі

38. Назвіть  і розкрийте форми  оптового обороту

39. Назвіть і охарактеризуйте методи  оптового продажу товарів

40. Назвіть учасників торговельних операцій на оптовому  продовольчому ринку

41. Назвіть завдання  та функції оптового продовольчого ринку
42. Назвіть права та обов’язки оптового покупця

43. Які  повноваження має адміністрація оптового продажу

44. Поясніть, як здійснюється торгівля на оптовому ринку

45. Назвіть основні завдання раціональної системи товаропостачання

46. Назвіть і розкрийте  принципи  товаропостачання роздрібної торговельної мережі

47. Назвіть джерела  постачання товарів

48. Дайте визначення поняття „транзитна форма товаропостачання” та назвіть її переваги

49. Назвіть  фактори що впливають на процес товаропостачання
50. Назвіть види доставки товарів та їх особливості

51. Які реквізити містяться у графіку доставки товару

52. Які є види маршрутів доставки товарів у роздрібну мережу

53. Назвіть способи активізації роздрібного продажу товарів

54. Назвіть види  цінових знижок на товари та їхні особливості 

55. У чому полягає сутність дисконтної системи? Назвіть переваги дисконтної  картки для покупців та торговельного підприємства
56. Розкрийте сутність бонусної системи, її позитивні на негативні сторони

57. Назвіть інструменти цінового стимулювання  продажу
58. Що таке „мерчандайзинг”? Розкрийте  особливості та складові мерчандайзингу

59. Назвіть  товари, які продаються у кредит. Як здійснюється документальне оформлення продажу товарів у кредит

60. Які показники використовують для оцінки ефективності комерційної діяльності торговельного підприємства?
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